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ENTRENA, el espacio de CEIN para el movimiento emprendedor organiza el taller:

ITINERARIO CAPACITACION
EMPRENDEDORES/AS INNOVADORES/AS

PERSONA

Monografico: El papel del gerente en una empresa innovadora

Networking: La importancia de tener una buena red de contactos empresariales

Cémo desarrollar mis habilidades de persuasion y venta

Seminario practico: La relacidon con mis socios/as

La planificacion como factor de éxito de mi empresa

IDEA

Cémo innovar en mi empresa

Emprende Innovando

Como protejo mi idea: Patentes y Marcas

MARKETING / VENTA

Monografico: Marketing estratégico y operativo para proyectos innovadores

Monografico: La investigacion de mercados para un proyecto innovador

Monografico: Estrategia comercial y habilidades comerciales para
emprendedores/as innovadores/as

Monografico: Coémo desarrollar una estrategia de comunicacion eficaz de una
empresa innovadora

Seminario practico: Cémo conseguir mi primer cliente

GESTION

¢Es rentable mi empresa?

Organiza: Cofinancia;
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CALENDARIO 2010 FORMACION PARA EMPRENDEDORES/AS

DIA HORARIO ACCION
ENERO
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11 12| 13 14| 15 16 17
18 15 20 21 22 23 24|19-21-26-7 De 16.00 a 19.00 Monografico: Marketing estratégico y operativo para proyectos innovadores
25 02e 27 0@8 29 30 31

FEBRERD
L M M ] v 5 D

1 2 3 4 5 6 72, De 16.00 a 19.00 Como innovar en mi empresa
g 9 10, 11 12 13 14|9-11 De 16.00 a 19.00 Plan comunicaci Como sorprender a mis clientes
15 16 17 18 19 20 21| 16 De 16.00 a 19.00 Como protejo mi idea: Patentes y Marcas
22 23 24 25 28 7 28| 23-25-2-4 De 16.00 a 192.00 Monografico: El papel del gerente en una empresa innovadora
MARZOD
L M M ] W D
1 2 3 4 5 5] 7
g g 10 11 12 13 14|9 De 16.00 a 19.00 Networking: La importancia de tener una buena red de contactos empresariales
15016 17 18 15 20 21|16 De 16.00 & 19.00  Seminaric practico: ©émo conseguir mi primer cliente
22 23 24 25 26 27 28|73 De 16.00 a 19.00 Como innovar en mi empresa
25 30 31
ABRIL
L M M ] v D
5 5 7 2 ] 10 11
12 13 1415 16 17 18| 13-15 De 16.00 a 19.00  Encuentra tu hueco en el mercado
19 20 21, 22 23 24 25| 20-22-27-29 De 16.00 a 19.00 Monografico: La investigacidn de mercados para un proyecto innovador

26 27 28028 30

MAYD
L M M ] v 5 C
3 4 5 6 7 g 3 |46 De 16.00 a 19.00 La planificacién como factor de éxito de mi empresa

10011 12 13 14 11-13-18-20 De 16.00 a 15.00  Monegrafico: Cémo desarrollar una estrategia de comunicacién eficaz de una empresa innovadora
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30| 25 De 16.00 a 19.00 Como innovar en mi empresa
31 27. De 16.00 a 19.00  Seminaric practico: La relacidn con mis socios/as
JUNIO
L M M ] v = C
i z 3 4 5 & |3 De 08.30 a 14.30  Emprende innovando

7 8 ] 10 11 13| 8-10-15-17 De 16.00 a 19.00 Investigacidn de mercados

14 045 16 004F 18 18 20
21 22 23 24 25 26 27
28 25 30

AGOSTO
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23-24-25-26 De 09.30 a 13.30 Monografico: Estrategia comercial y habilidades comerciales para emprendedores/as innovadores/as

31 31 30-31 De 09.30 3 12.30 CoOmo innovar en mi empresa
SEPTIEMERE

L M I ] v 5 C

1 2 3 4 5
5 7 8 El 10 11 12
13 14 15 16 17 18 15
20 21 22 23 24 25 28| 21-23 De 16.00 a 19.00  Come desarrollar mis habilidades de persuasion v venta
27 28 25 30

OCTUBRE
L M M ] W 5 D

1 2 3

4 5 [ 7 8 3 10| 5-7. De 16.00 a 19.00  Plan comercial
11 12 13 14 15 -] 17| 14, De 16.00 a 13.00 Como innovar en mi empresa
18 15 z0 21 22 23 24
25 2 27 28 25 30 31| 26-28 De 16.00 & 19.00  ¢Es rentable mi empresa?

Nota. En negrita, fechas confirmadas.

Para mas informacion:
Email: formacion@cein.es
Tfnos.: 848426050 — 848426041
Web: www.aulaentrena.es 6 www.cein.es
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